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SKOLDATORER I ETT 

LIVSCYKELPROGRAM 



AGENDA 

Mervärde och fördelar under hela 

livscykelprogrammet 

KUNDCASE 

INNAN 

UNDER 

EFTER 



OUR SERVICE AREAS 

 

CONSULTING SERVICES 

REMARKETING SERVICES 

FINANCIAL SERVICES 
OPERATIONAL 

SERVICES 

Mervärde och fördelar 

under hela 

livscykelprogrammet 



Antal elever 6 385 st 

Antal datorer 

– 3 194 st   Apple Macbook Air CI5 11,6” 

– 1 057 st   Apple Macbook Air CI5 13,3” 

– 538 st   Apple Macbook Pro 13,3” 

– 473 st   Fujitsu Lifebook U554 13,3” 

– 450 st   Apple iPad Air 16 GB Wi-Fi 

 

Skola X 

KUNDCASE 



Mixad hårdvara 

2 st olika leverantörer 

80% finansiering, 20% köp 

3 st olika finansbolag 

3 st olika hyres- & leasingavtal 

3 st olika EOL & RC upplägg 

7 st olika försäkringar, garantier etc. 

 

AF köper all hårdvara av skolan  

4 273 st datorer  

Snittpris per dator 550 kr  

Identifiera nuvarande lösning, utrustning och kommande behov 

 

INNAN - KONSULTATIONSTJÄNSTER  



Identifiera den nya hårdvaran 

Hitta ”rätt” pris hårdvara/leverantör 

Identifiera rätt 

– Finansieringsupplägg 

– Försäkringslösning 

– EOL-hantering 

– RC 

– Asset Management 

– Klimatneutral? 

 

 

 

INNAN - FINANSIERINGSTJÄNSTER 

”Oberoende, innovativa och kompetenta” – Varför inte komma och handla 

med oss? 

 



UNDER - OPERATIVA TJÄNSTER 

Leverans/återtag/support/garanti/asset kontroll – ” Vi tar hand om allt!” 

Säkerställer leveransen 

– Säkerhetsskåp, registrering, 

avemballering, märkning 

Retur av gammal utrustning 

Skräddarsydd elevförsäkring 
– Möjlighet att anpassa och skräddarsy 

försäkringen helt enligt kundens önskemål. 

Exempelvis: en självrisk på 500 kr eller 0 

kr, stöld ur elevskåp, geografisk utökning, 

inget datorväskakrav, 

funktionsfel/tillverkargaranti år 2 och 3. 

Asset Management 
 

 

 



Återköp 

Återtag 

Återvinning 

Certifierad dataradering med Blancco 

Rekonditionering av IT-utrustning 

Omförsäljning eller bortskaffande av utrustning 

Inköp av all IT-utrustning avsett varumärke, tillverkare, modell eller ålder 

EFTER - REMARKETING SERVICE 

Återlämning/Utköp – ”Tjänster som levererar det bästa vid end-of-life (EOL)” 



2 st operationella hyresavtal med 28 och 33 månaders löptid. 

1 st löpande ramavtal för kommande beställningar (9 månaders upphandlingstid) 

Skräddarsydd elevförsäkring (geografisk utökning och funktionsfel/tillverkargaranti år 2 & 3) 

Asset Manangement 

EOL = förbestämt med upphämtning samt dataradering 

 

Transparent TCO 

 

En ROI som gav en besparing på 22% mot dåvarande lösning. 

 

 

 

Skolan X valde följande lösning 

KUNDCASE 



 

 

 
Glöm inte att besöka oss i vår monter! 

 

Vi finns på plats hela dagen och ser fram emot att få se över era  

befintliga upplägg och era kommande behov. 

 

Till alla er som var här: Vi bjuder på en kostnadsfri konsultation! 

TACK FÖR ATT NI LYSSNADE 

 

HAR NI NÅGRA FRÅGOR? 



 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
Phone: 

Fax: 

Mobile:  

DDI:  
 
 

www.chg-meridian.com 

 

VISITKORT 

ANDERS BREDBY 

Senior Key Account Manager 

+46 (0) 8 459 39 14 

 

+46 (0) 720 50 26 35 

 

ab@acento.se 

Acento Finance AB 

Isafjordsgatan 1 

164 29 Kista 


